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ПОЛОЖЕНИЕ

об условиях и порядке назначения юридического лица 

(индивидуального предпринимателя) Дилером
Производственного республиканского унитарного предприятия

«МИНСКИЙ ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИЙ ЗАВОД ИМЕНИ В. И. КОЗЛОВА»

1. Общие положения

1.1 Настоящее Положение определяет условия и порядок назначения Дилеров Производственного республиканского унитарного предприятия  «МИНСКИЙ ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИЙ ЗАВОД ИМЕНИ  В. И. КОЗЛОВА»

1.2. Основные термины, применяемые в настоящем Положении.

Предприятие — Производственное республиканское унитарное предприятие «МИНСКИЙ ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИЙ   ЗАВОД ИМЕНИ  В. И. КОЗЛОВА".

Претендент — юридическое лицо, изъявившее желание быть назначенным Дилером Предприятия в установленном настоящим Положением порядке.

Дилер – субъект товаропроводящей сети, осуществляющий реализацию (сервисное обслуживание) товара производителя от своего имени за свой счёт на определенной территории в соответствии с соглашением между ними.

Сеть Дилеров — совокупность Дилеров Предприятия, осуществляющих продвижение и реализацию продукции, за пределы Республики Беларусь.

Территория — определенная местность (город, район, область, иное административно-территориальное образование государства, государство в целом), отрасль, организация, закрепленная за Дилером, в пределах которой Дилер обязуется осуществлять реализацию Продукции.

Продукция — электротехническая и другая Продукция, выпускаемая Предприятием.

Производитель – организация, изготавливающая товар.

Потребитель – субъект предпринимательской деятельности, а также физическое лицо, приобретающее товар для собственного потребления либо для нужд собственного производства.

Исследование товарного рынка – системное маркетинговое исследование ситуации на рынке конкретного вида товара, подготовка выводов об основных тенденциях на этом рынке и прогнозирование перспектив его развития.

Регион деятельности – часть рынка сбыта товара производителя, имеющая определенные географические границы.   
2. Задачи создания Сети Дилеров
2.1. Задачами создания Сети Дилеров являются:

2.1.1. Максимальное удовлетворение потребностей потребителей в Продукции, выпускаемой Предприятием, и её эксплуатации.

2.1.2. Сохранение и расширение рынков сбыта Продукции.
2.1.3. Организация складских помещений и сервисных центров за пределами Республики Беларусь

2.1.4. Обеспечение предприятия стабильным количеством заказов на весь номенклатурный ряд выпускаемой продукции.

2.1.5. Обеспечение бесперебойного поступления денежных средств на счета предприятия и стабильного финансирования оборотных средств.

2.1.6. Проведение маркетинговых исследований рынка и выявление потребности в продукции предприятия и внедрение  новых типов и видов Продукции.
2.1.7. Развитие сотрудничества с другими предприятиями и организациями на рынке электротехнической продукции.
2.1.8. Выполнение устанавливаемых предприятием плановых заданий.  

3.Принципы функционирования Сети Дилеров
3.1. Конфиденциальности  сведений о характере и содержании Договоров о назначении Дилера.

3.2. Доверительности отношений между Предприятием и Дилером.
3.3. Добросовестности исполнения принятых на себя обязательств.

4.Организационно-правовые формы организации 

деятельности Предприятия по реализации Продукции 
за пределами Республики Беларусь

4.1. При организации Сети Дилеров по реализации Продукции за пределами Республики Беларусь, Предприятие использует следующие организационно - правовые формы: 

4.1.1. договоры о совместной деятельности;

4.1.2. договоры о научно-техническом сотрудничестве;

4.1.3. открытие представительств Предприятия за пределами Республики 

Беларусь;

4.1.4. создание совместных предприятий, холдингов, предприятий за пределами Республики Беларусь;

4.1.5. участие в совместных предприятиях, холдингах;

4.1.6. другие организационно-правовые формы, не запрещенные законодательством Республики Беларусь.


4.2. Решение о  выборе   схемы  реализации   товара  за  рубежом
принимается     Предприятием    на     основании     результатов исследования товарного рынка.


4.3. При   определении   схемы   реализации   товара   за   рубежом
предпочтение отдается прямым поставкам.


4.4. Выбор субъекта предпринимательской деятельности в качестве
Дилера   за   рубежом    в   данном   регионе деятельности может осуществляться на конкурсной основе по следующим основным критериям:
- набор  предоставляемых  маркетинговых  услуг,  услуг  сбыта  и
   рекламных услуг;
- возможность оказания услуг по сервису реализуемой продукции;

- стабильность финансового положения и платежеспособность.

4.5. Предприятию рекомендуется заключать с предполагаемым зарубежным Дилером договор (соглашение) по результатам анализа представленных данным субъектом учредительных   (регистрационных)  документов,   свидетельствующих   о текущем финансово-экономическом состоянии, иных сведений.

4.6. Предприятие ежегодно утверждает реестр Дилерской сети и дополняет его в течение года. Реестр Дилерской сети включает:

- наименование Дилера;

- юридический адрес Дилера;

- регион деятельности, определенный Предприятием для филиалов и представительств либо обозначенный в договоре (соглашении) между
Предприятием  и Дилером. Предприятие    ведет    учет    реализации    продукции    Дилерами.

5. Порядок выдачи Свидетельства Дилера
5.1. Претендент подает ходатайство на имя директора Предприятия, составленное в произвольной форме, к которому прилагает следующие
 документы:

5.1.1. данные о времени работы Претендента на рынке по реализации Продукции Предприятия либо реализации сходной продукции;

5.1.2. бизнес-план по реализации Продукции.

5.1.3. документы, подтверждающие наличие складских площадей.
5.1.4. наличие необходимого персонала для ведения работ в соответствие с "Положением о техническом центре по фирменному обслуживанию силовых трансформаторов УП "МЭТЗ ИМ. В.И.КОЗЛОВА" (Приложение 1.2 к настоящему Положению);

5.1.5. нотариально удостоверенный Устав (иной учредительный документ) Претендента;

5.1.6. нотариально заверенное свидетельство о государственной регистрации Претендента;

5.1.7. нотариально заверенное свидетельство о внесении записи в Единый государственный реестр юридических лиц;

5.1.8. нотариально заверенную выписку из Единого государственного реестра юридических лиц;

5.1.9. нотариально заверенное свидетельство о постановке юридического лица на учет в налоговом органе по месту нахождения на территории РФ;

5.1.10. извещение о постановке на учет в органах статистики;
5.1.11.справку о банковских реквизитах и номере (номерах) счета (счетов) Претендента, заверенную кредитным учреждением по месту их открытия;

5.1.12. справку из обслуживающего банка о движении по счетам Претендента за последний год;

5.1.13. список всех филиалов, представительств и других обособленных подразделений Претендента, содержащий их полное наименование, места расположения, почтовые адреса, вид (виды) деятельности;

5.1.14. сведения об административных и экономических санкциях, налагавшихся на Претендента органами государственного управления за текущие два года;

5.1.15. сведения об исполнительных листах, предъявленных к Претенденту, за текущие года и/или не исполненных в полном объеме на дату передачи таковых сведений Предприятию;

5.1.16 баланс Претендента;

5.1.17. сведения (документы), которые, по мнению Претендента, будут способствовать назначению его Дилером;

5.1.18. другие затребованные Предприятием сведения (документы).

5.2. Сведения, представленные Претендентом Предприятию, являются коммерческой тайной и  не могут быть переданы Предприятием другим  субъектам хозяйствования. Должностные лица Предприятия, виновные в разглашении коммерческой тайны, несут   ответственность в соответствии с законодательством Республики Беларусь.

5.3. Поданные Претендентом документы передаются на рассмотрение комиссии по назначению Дилеров (далее - Комиссия действующая на основании Положения, разработанного предприятием).

5.4. Состав Комиссии:

Председатель комиссии — директор предприятия; 
Члены комиссии:

зам. директора по коммерческим вопросам;

зам. директора по транспорту, сбыту аппаратной продукции и ТНП;

помощник директора по качеству Продукции;

начальник производственно-диспетчерской службы;
главный экономист;

начальник юридического отдела;

начальник отдела маркетинга и торговли;

секретарь комиссии — начальник Бюро планирования, анализа и контроля (БПАК)  ОМТ.
5.5. Комиссия рассматривает поданные Претендентом документы. Решение комиссии оформляется протоколом.

5.6. После принятия решения комиссией о назначении Претендента Дилером, между Претендентом и Предприятием заключается Договор о назначении Дилера (Приложение 2 к настоящему Приказу) и выдается Свидетельство Дилера  по утвержденному образцу. 

5.7. Свидетельство Дилера подписывается директором Предприятия и заверяется гербовой печатью Предприятия.

5.8. Свидетельства, выданные Дилерам, и заключенные  Договоры о назначении Дилера регистрируются в журнале "Регистрация  Договоров Дилера", который находится в БПАК ОМТ. 

5.9. Свидетельство Дилера выдается руководителю юридического лица либо его представителю под роспись в журнале регистрации Свидетельств.
5.10. В случае отказа в выдаче Свидетельства Дилера БПАК ОМТ в пятидневный срок в письменной форме извещает об этом Претендента.

6. Обязанности Дилера
6.1. Проводить активную работу в структурах энергетики и строительства  на закрепленной территории по разъяснению технической политики  Предприятия.
6.2. Активно вести работу с проектными организациями всех уровней для внедрения Продукции при проектировании вновь строящихся и/или реконструируемых энергохозяйств Территории.

6.3. Предоставлять информацию о техническом уровне продукции, производимой и/или реализуемой предприятиями-конкурентами на закрепленной Территории.

6.4. Способствовать внедрению новых типов и видов Продукции.

6.5. Проводить систематическую рекламную кампанию с целью увеличения  
объемов продаж Продукции.

6.6. Иметь сервисный центр,  действующий на основании Положения, разработанного Предприятием, осуществляющий предпродажную подготовку и сервисное обслуживание Продукции подготовленным и обученным на Предприятии техническим персоналом. Методическое руководство сервисного центра осуществляется помощником директора по качеству.
6.7. Иметь складские площади, обеспечивающие хранение Продукции в объемах, установленных Предприятием, оборудованные погрузочно-разгрузочным оборудованием и укомплектованные подготовленным техническим персоналом.
6.8. Соблюдать авторские права на продукцию, принадлежащие Предприятию, предпринимать все надлежащие меры для недопущения их нарушения по вине Дилера.

6.9. Обеспечивать заказами Предприятие на продукцию согласно доведенному плану по отгрузке. 

6.10. Информировать покупателей об авторских правах Предприятия на Продукцию.

6.11. Уважать и защищать законные права Предприятия, возникающие в связи с Договором о назначении представителя, в частности сохранять коммерческую тайну, которая может стать известна Дилеру в связи с выполнением Договора  о назначении представителя.
6.12. Проводить маркетинговые исследования рынка Территории в соответствии с доведенными заданиями.
6.13. Один раз в месяц, до 7 (седьмого) числа следующего за отчетным месяцем, представлять отчет Предприятию, с обязательным указанием следующих сведений о:

а) об объемах реализации Продукции;

б) потребителях Продукции и территории, где они расположены;

в) объемах закупаемого оборудования потребителями в отчетном периоде;

г) планируемых объемов закупок Продукции Предприятия;

д) движении продукции по складу и остатках на конец месяца отчетного периода;

е) перечню проводимых работ по сервисному обслуживанию и предпродажной подготовке;

з) претензиях и пожеланиях потребителей;

ж) участию в выставках, ярмарках и планируемых рекламных акциях;

л) тендерах по закупке оборудования с указанием объемов, номенклатуры и цен;

м) материалах маркетинговых исследований по закрепленной территории и по формам разработанных Предприятием;
6.14. Отслеживать все конкурсные торги на закупку  Продукции Предприятия на закрепленной Территории, принимать участие в них по согласованию с Предприятием

6.15. Оказывать содействие Предприятию  в проверке добросовестности, надежности, состоятельности хозяйствующих контрагентов Предприятия в Российской Федерации путем получения выписок из реестра юридически лиц, справок из торгово-промышленных палат и в  иных формах, определяемых  Предприятием.
7. Основания отмены (аннулирования) Договора о назначении дилера
7. Договор о назначении Дилера расторгается в одностороннем порядке в следующих случаях:

7.1. при нарушении Дилером коммерческой тайны Предприятия;

7.2. при принятии Предприятием решения о прекращении производства Продукции, закрепленной за Дилером;

7.3. при реализации Дилером Продукции с нарушением порядка, установленного договором о назначении Дилера;

7.4. окончания срока действия Свидетельства Дилера;

7.5. в случае предоставления Претендентом Предприятию недостоверных сведений (документов), послуживших  основанием для  назначения Претендента Дилером;

7.6. в случае предоставления Претендентом Предприятию недостоверной отчётности;

7.7. в случае систематического нарушения условий Договора (более 2-х раз за полугодие);

7.8. в других случаях, предусмотренных законодательством Республики Беларусь;

7.9. Дилер может расторгнуть Договор о назначении Дилера, уведомив об этом Предприятие в письменном виде, не позднее, чем за 3 (три) месяца  до даты расторжения Договора о назначении Дилера.
8. Создание (ликвидация) Дилера

8.1. Создание (ликвидация) Дилера за рубежом осуществляется на основании результатов исследования товарного рынка согласно бизнес-планам перспективного развития Предприятия или в соответствии с программой развития Дилерской сети утвержденной Министерством промышленности. Решение о создании (ликвидации) Дилера с долей собственности Предприятия за рубежом в определенном регионе деятельности принимается Предприятием по согласованию с Министерством промышленности.
8.2. Предприятие, по согласованию с Министерством промышленности, принявшее решение о создании (ликвидации) собственного Дилера, в месячный срок информирует Министерство торговли о принятии данного решения.

9. Условия и порядок предоставления скидок

9.1. Условия и порядок предоставления скидок или прейскурантов на Продукцию, закупаемую Дилерами у Предприятия, определяются специальными приказами и условиями Договора о назначении Дилера.

10. Учет и контроль

10.1.  БПАК ОМТ осуществляет регистрацию и оформление Договоров о назначении  Дилера и  Свидетельств Дилера.  
10.2. Контроль за исполнением принятых на себя Дилерами, кроме п. 2.1.13 Договора о назначении  Дилера, осуществляют руководители структурных подразделений Предприятия, в зависимости от номенклатуры реализуемой Продукции: ОМТ, ОВЭД, БТНП, бюро сбыта цеха №11; помощник директора по качеству.
10.3. Дилер направляет в БПАК ОМТ отчет в соответствии с  п. 2.1.13 Договора о назначении Дилера. 

10.4. БПАК ОМТ обобщает полученные данные, готовит материалы и предложения для заседания комиссии.







